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Rty "Commercialisation des Produits et Services Industriels”
wersteouosen - Mention Technico-commercial - RNCP 30163

Notre formation

e |3 LP (Licence Professionnelle) Commercialisation des Produits et Services Industriels
- CPSI forme des technico-commerciaux, c'est-a-dire des commerciaux qui possedent une
double compétence technique et commerciale. Elle répond a une demande croissante
des entreprises pour des commerciaux a forte compétence technique. Dans des entreprises
industrielles, de services ou de distribution, de toute taille (grands groupes ou TPE).

e Secteurs trés variés : aéronautique, mécanique, électrique, hydraulique, plastique,
batiment, agricole, chimique...

e Métiers visés : Technico-commercial sédentaire, Technico-commercial itinérant,
Chef de secteur, Responsable clientéle, Ingénieur commercial, Chargé d’'affaires,
Chef de zone export.

Organisation de la LP CPSI :

> Formation de 450 h (dont plus de 200 en Travaux
Pratiques).

> Combinant des enseignements en petits groupes et
des projets.

>16 semaines de cours et 36 semaines en entreprise
Avec un rythme de 3 jours en entreprise et 2 jours en
formation.

> Evaluation en contrdle continu.

Compétences visées

e Analyser I'environnement économique et communiquer : Environnement économique et
management des organisations, Droit des affaires et du travail, Anglais, Expression écrite
et orale professionnelle.

e Développer les ventes, prospecter et fidéliser : Marketing direct et gestion de la relation
client, Techniques de vente et de négociation, Psychosociologie appliquée a la vente.

e Mettre en ccuvre la stratégie commerciale : Marketing, Marketing BtoB, Distribution et
logistique, Achats, Achat et vente a l'international

e Piloter I'action commerciale : Comptabilité de gestion, Outils d'aide a la décision, Gestion
de I'activité commerciale, Qualité, Informatique de gestion, Projet Personnel et
Professionnel

e Une excellente insertion professionnelle > 96%

Une alternance adaptée au métier de technico-commercial
e Des cours assurés par des professeurs et des professionnels

e Un suivi étroit et régulier de I'alternant dans son entreprise



Fin

L'alternance comme levier de pré-recrutement

Former un.e futur.e collaborateur-trice a vos métiers et a votre culture
professionnelle.

Apporter un regard neuf et des compétences nouvelles dans vos équipes.

Etre partenaire de la formation et participer a la professionnalisation des futur.e.s
diplémé.e.s.

Anticiper la croissance de votre structure et pérenniser le développement de votre
service.

Financement

Rémunération des alternant.e.s selon les grilles en vigueur (contrat d'apprentissage : a
partir de 67% du SMIC).

Secteur privé : prise en charge totale ou partielle des colts de formation par I'OPCO (pas
de reste a charge pour les entreprises de moins de 50 salariés pour les contrats
d'apprentissage).

Aide gouvernementale o 'embauche de 6 000 € / apprenti.e.

Secteur public : contacter la Mission Formation Continue et Apprentissage / Sous contrat
d'apprentissage :

ancement direct par 'OPCO, avec un niveau de prise en charge déterminé par la branche

professionnelle dont reléeve l'entreprise.

Ils nous font confiance

CIR, Rexel, CGED,Gedimat, Cedeo,Point P, Socomec, Wendel, Siemens, Lafarge, Loxam,
CSO, Mitsubishi, Schneider Electric, Big Mat, ABB, Orexad, Hilti, Agricat, Bernard, Pages ,
Leroy Somer, B] Flex, Engie, Axima, Alvéa, Palfinger, Rubix, T3M, Imaginaire, Sonepar,
Janus Engineering, CD Sud, ..

Contact

Responsable de formation : Secrétariat pédagogique :
Serge AGBODJO Tél: 0562 25 81 48

Tél: 0562 25 81 41 contact.tc@iut-tlse3.fr

serge.agbodjo@iut-tlse3.fr

Pour plus d'information consultez nos pages

Renseignements administratifs et financiers
Université Toulouse Il - Paul Sabatier

E3 Mission Formation Continue et Apprentissage

REPUBLIQUE 05 61 55 66 30 UNIVERSITE =2
FRANGAISE TOULOUSEIIl £

Liberté
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Fraterrité

Apprentissage :

mfca-alternance.contact@univ-tlse3.fr PAUL SABATIER

Karine ORTYL - karine.ortyl@univ-tise3.fr
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